Партнерский  договор № ____
г. Уфа                                                                                                          «______» ___________________ 2006 г.

             ООО «Башкирский завод нестандартного оборудования», в лице генерального директора  Габдрахманова Ильвера Талгатовича, действующего на основании Устава, именуемого в дальнейшем  «Дистрибьютор», с одной стороны и _________________________________________________________, именуемого в дальнейшем «дилер», с другой стороны, заключили настоящий договор (далее по тексту – договор) о нижеследующем:

1.Предмет договора
1.1.  Дистрибьютор поручает  Дилеру, а Дилер берет на себя обязательства по распространению продукции, именуемой в дальнейшем «Товар», на территории _______________, (далее по тексту – Территория).
1.2. Дистрибьютор передает в собственность Дилера Товар согласно Спецификации, являющейся неотъемлемой часть настоящего договора, а Дилер оплачивает и принимает Товар у Дистрибьютора, согласно условиям данного договора.  
2.  Обязанности Дилера

Дилер обязуется:
2.1. Осуществлять поставку и оплату  Товара исключительно через  Дистрибьютора в соответствии с номенклатурой и объемом,  утвержденными в  годовом плане поставок, согласно размещаемых у  Дистрибьютора отдельных заказов.
2.2. Оплачивать Товар в соответствии с условиями настоящего Договора, по ценам указанным Дистрибьютором в спецификации, непосредственно по каждому заказу в отдельности, а также отдельно оплачивать транспортные расходы и  страхование Товара. 

2.3. Своевременно сообщать Дистрибьютору о получении Товара, его сохранности при транспортировке и соответствия полученного Товара, указанному в спецификации заказа. 

2.4. По требованию Дистрибьютора предоставлять документы, подтверждающие получение Товара, а также  годовые планы поставки Товара.
2.5. Принимать все необходимые меры и прилагать должные усилия для стимулирования и расширения сбыта Товара. Достойно представлять торговую марку  «БЗНО» в областях, указанных в п. 1.1. настоящего договора.  

2.6. Не допускать дискредитации Товара и нарушения технологии использования  Товара, обеспечивая профессиональное и качественное обслуживание клиентов, проводя для этого обучение и подготовку своего персонала под руководством Дистрибьютора.

2.7. Поддерживать на своих складах в г. ___________ ассортимент Товара, обеспечивающий потребности потребителей, расширяя его при получении сообщений о выпуске компанией «БЗНО» новой продукции, своевременно информируя своих клиентов о новинках.
2.8. Никогда, будь то в течение действия настоящего  договора или после его расторжения, не разглашать и не использовать любую информацию, получаемую от Дистрибьютора   или любую другую информацию, связанную с деловыми отношениями Дилера  и  Дистрибьютора,  методами и способами их осуществления .    

2.9. Самостоятельно, и за счет своих средств, проводит рекламную поддержку Товара,  согласовывая с требованиями Дистрибьютора и принимать участие в  рекламных компаниях, устраиваемых  Дистрибьютором на территории, представляющих интерес для Дилера.

2.10. Соблюдать авторские права на Товар, принадлежащие  «БЗНО», предпринимать все надлежащие меры для недопущения их нарушения по вине Дилера.
       2.11.  Проводить согласованную ценовую политику на Товар (не рекомендуется чрезмерное превышение розничного прайс-листа Дистрибьютора).
       2.12. Участвовать в дисконтной программе  по своему усмотрению, но в случае предъявления дисконтной карты покупателем Дилер не имеет права отказать ему. 
2.13. Дилер имеет право на дополнительные (бонусные) скидки в том случае, если объем продаж в течение года составит сумму не менее 50000 долларов США. Исчисления бонусной скидки осуществляется в конце года или при осуществлении заказов новой партии Товара. При этом скидка на новую партию Товара учитывает дополнительные скидки за предыдущие партии Товара, исходя из того, что безразлично, делается ли заказ всей совокупной партии Товара по частям или полностью единовременно.  
3. Обязанности Дистрибьютора

Дистрибьютор обязуется:
3.1.  При получении заказа от Дилера обработать его и предоставить Дилеру полную информацию о заказе (цена, возможные сроки поставки, транспортная схема и т.д.) и при получении подтверждения от Дилера принять меры по осуществлению поставки заказа по адресу: г. ____________. Транспортная схема согласовывается с Дилером на каждую поставку Товара в отдельности. 
3.2. Не осуществлять поставки  Товара для его дальнейшей реализации на территории, указанной в п. 1.1. договора, любому другому лицу (юридическому или физическому), а также не предпринимать  со своей стороны действий  по самостоятельной работе на указанной территории.  
3.2.1 Дистрибьютор оставляет за собой право предоставления на Территории равноценные права по реализации продукции «БЗНО» также другому Дилеру, но не более чем одному.

3.3. При обращении к Дистрибьютору любого другого лица с предложением  о сотрудничестве или поставки Товара  на территорию, где ведет свою работу Дилер, он обязан поставить в известность Дилера, а также сообщить обращающейся стороне, что исключительные права распространения Товара на этой территории принадлежат Дилеру.

3.4. Предоставлять Дилеру  техническую информацию о Товаре,   а также консультировать о формах организации  сбытовой политики для данного Товара
3.5.  В рамках настоящего Соглашения предоставить Дилеру право использования торговой марки  «БЗНО», с условием, что Дилер обеспечивает поддержку и укрепление торговой марки  «БЗНО»,  не принимает никаких действий, наносящих или способных нанести вред имиджу компании, также как и материальный вред, как в настоящее время, так и в будущем. 
3.6. Сообщать Дилеру о проводимых рекламных акциях, в которых, по мнению Дистрибьютора, он может принять участие для наилучшего продвижения Товара.
3.7. Уведомлять Дилера об изменениях в составе  Товара или его цены в течение 3-х дней  с момента принятия соответствующего решения с направлением Дилеру нового прайс-листа и документы, разъясняющего о характере изменений в составе Товара. При этом для Дилера новые цены вступают в силу не ранее 5 рабочих дней от даты получения от Дистрибьютора названных документов.
3.8. Назначить ответственное лицо, с которым Дилер решает все вопросы, связанные с выполнением работ по настоящему договору.
3.9. Предоставлять Дилеру разработанные макеты рекламной полиграфической продукции на Товар в электронном виде, а также существующие образцы в печатном виде.
4. Порядок заказа и поставки Товара
4.1. Дилер самостоятельно определяет сроки подачи спецификации заказа, основываясь на предоставленный им же годовой план поставки Товара, тем не менее, учитывая, что Дистрибьютору понадобится время на обработку заказа и окончательное согласование его с Дилером, так же на иготовление  Товара.

4.2. Наименование, ассортимент, количество, цена и общая стоимость Товара, а также сроки производства и срок поставки Товара, определяется Сторонами в Спецификации на поставку конкретного заказа, являющейся неотъемлемой частью настоящего договора. Дилер производит оплату  в объеме, определенном Спецификацией, а также оплату транспортных расходов.
4.3. Дистрибьютор передает Дилеру Товар в соответствии с согласованной Сторонами Спецификацией. 
4.4. Отгрузка товара осуществляется со склада Дистрибьютора одним из следующих способов:

· доставка Товара Дилеру транспортной компанией (Перевозчиком) железнодорожным или автомобильным транспортом за счет Дилера;

· получение Товара представителем Дилера на складе Дистрибьютора по адресу: г. Уфа, ул. Ульяновых, д.65/3 
4.5.  По согласованию сторон Товар может быть доставлен в адрес третьего лица (Получателя).

4.6. Обязательства Дистрибьютора по поставке товара считаются исполненными, а право собственности на товар и риск случайной гибели перешедшими к Дилеру: 

· с момента передачи товара первому Перевозчику, определяемый датой подписания Дистрибьютором и Перевозчиком товарно-транспортной накладной (при доставке автомобильным транспортом) или датой проставления штемпеля в ж/д накладной станции отправления (при доставке железнодорожным транспортом);

· с момента передачи товара представителю Дилера (при самовывозе), определяемой датой подписания Сторонами товарной накладной.

4.7. Страхование Товара осуществляется на усмотрение Дилера, за собственный счет.   
5. Стоимость Товара и порядок расчета
5.1. Стоимость Товара  устанавливается на каждый заказ по отдельности и указывается в спецификации  на каждое наименование Товара.
5.2. Стоимость Товара может быть изменена в случае  изменения цены у производителя, а также  изменение цены на  транспортные услуги.  

5.3. В случае если Дистрибьютор не сообщил Дилеру об изменении цены на Товар, до момента получения оплаты на очередной заказ, сумма заказа измениться не может.    

5.4. Дилер производит оплату Товара, а также транспортных расходов по его доставке в пункт назначения на условии 100% предварительной оплаты.

5.5. Оплата Товара осуществляется на основании счета платежными поручениями на расчетный счет Дистрибьютора.   

6. Качество Товара
6.1. Качество и комплектность товара должны соответствовать установленным для этого вида товара стандартам, техническим регламентам, техническим условиям производителя товара, образцам и удостоверяться сертификатами соответствия либо иным соответствующим документом.

6.2. Дистрибьютор обязан каждую партию товара сопровождать технической документацией, сертификатами соответствия, иными необходимыми документами.

6.3. Поставляемый товар передается в таре и (или) упаковке, обеспечивающих сохранность товара при обычных условиях хранения и транспортирования, за исключением случаев, когда товар по своему характеру не требует затаривания и (или) упаковки.

6.4. В случае обнаружения при получении Товара дефектов, Дилер обязуется   незамедлительно сообщить об этом ответственному за работу с Дилером представителю Дистрибьютора и оформить данный факт соответствующим образом. 

7. Ответственность сторон
             7.1. Вопросы, касающиеся модификации Товара, кроме соответствия оговоренной комплектации, отраженной в спецификации и заверенной с двух сторон не являются предметом обсуждения при приемке продукции.
             7.2. Дистрибьютор не несет ответственности по обязательствам Дилера перед третьими лицами.
7.3. За нарушение сроков поставки Дилер имеет право начислить Дистрибьютору пеню в размере 0,1% от стоимости недопоставленного товара за каждый день просрочки поставки.

7.4. Обязанность виновной стороны уплатить определенную договором пеню (штраф) за нарушение условий договора наступает с момента признания виновной стороной претензии либо вступления решения суда в законную силу, либо утверждения арбитражным судом мирового соглашения.  В случае, если заинтересованная сторона не предъявила претензию или исковое заявление, обязанность по уплате пени (штрафа) у виновной стороны не возникает.

7.5.Уплата неустойки (штрафа, пени) и возмещение убытков не освобождают Стороны от исполнения своих обязательств по договору.

8. Срок действия Договора и условия расторжения
8.1 Настоящий договор вступает в законную силу со дня его подписания обеими сторонами и действует до 31 декабря 2006 года.  Ежегодно Договор пролонгируется сторонами в следующем порядке: Договор считается пролонгированным на годичный срок в случае, если ни одна из сторон не заявила в письменном виде о своем намерении расторгнуть данный Договор  не позднее 30-ти дневного срока до декабря месяца текущего года.
8.2. Дистрибьютор вправе по своему усмотрению письменным уведомлением приостановить или прекратить действие настоящего договора, если:

- по какой-либо причине Дилер не выполняет пункт 2 настоящего договора, «Обязанности  Дилера», кроме причин, связанных с наступлением форс-мажорных обстоятельств. 

- поставки Товара Дилеру не осуществляются более трех месяцев подряд. 

9. Последствия прекращения действия Договора
9.1. Дилер незамедлительно исключает из своего офиса и из розничной сети все знаки, относящиеся к Товару и к своей принадлежности к Товару в качестве Дилера, прекращает любое ранее разрешенное использование торговой марки «БЗНО», названия или логотипа Дистрибьютора  и прекращает любые формы рекламы, связанные с Товаром.

10. Полное взаимопонимание и изменение Договора
10.1 Данный Договор включает полное взаимопонимание сторон в отношении вопросов, содержащихся или упоминающихся в нем, и в нем не имеется никаких обещаний, положений, условий или обязательств, выражаемых в устной или в письменной форме или подразумеваемых, за исключением тех, которые содержаться в данном Договоре.

10.2. Никакое изменение или исправление настоящего Договора или устное обещание или обязательство по отношению к нему не будет иметь силу, если оно не будет исполнено в письменной форме и подписано с обеих сторон.

11. Дополнительные условия
            11.1. В случае возникновения споров и разногласий, стороны приложат все усилия, чтобы устранить их путем переговоров. При невозможности решить спорные вопросы путем переговоров, все споры и разногласия передаются на разрешение арбитражного суда. 

11.2.Настоящий договор, иные документы, оформляемые сторонами во исполнение договора (накладные, счета-фактуры и т.п.) должны быть подписаны уполномоченными лицами, письма и иные документы также должны содержать ссылку на номер и дату договора.

11.3. Настоящий договор, переписка по договору, документы, оформленные надлежащим образом и направленные по факсимильной связи, имеют юридическую силу до момента обмена Сторонами оригиналами указанных документов при условии идентификации отправителя (на факсимильном документе должны быть указаны: номер факса, дата отправки документа, наименование организации отправителя – Стороны настоящего Договора). Оригинал документа, отправленный по факсимильной связи, должен быть направлен другой стороне в 10 (Десяти) дневный срок.

11.4. Каждая из сторон обязана письменно уведомить другую сторону об изменении своего наименования, места нахождения, почтового адреса, номера телефонной, факсимильной связи, банковских реквизитов, а также при избрании нового руководителя не позднее 3 (трех) дней с момента вступления в силу таких изменений. Если такие изменения требуют государственной регистрации в установленном порядке, необходимо предоставить копии документов, подтверждающих такую регистрацию.

11.5. Содержание настоящего договора, а также сведения и информация, переданные каждой из сторон другой стороне при заключении и (или) исполнении настоящего договора, представляют собой конфиденциальную информацию. Сторона, допустившая разглашение такой информации, возмещает другой стороне причиненные этим убытки.

11.6. С момента подписания настоящего договора все предыдущие переговоры и переписка по предмету договора теряют силу.

11.7. По вопросам, не урегулированным настоящим договором, Стороны руководствуются действующим гражданским законодательством  РФ.

11.8. Настоящий договор составлен в 2-х экземплярах, имеющих одинаковую юридическую силу, по одному для каждой из Сторон.
12. РЕКВИЗИТЫ СТОРОН

	«ДИСТРИБЬЮТОР»

ООО «Башкирский завод нестандартного оборудования»

ИНН/КПП 0278102870/027801001
р/сч. 40702810200000000415 в ООО «ПромТрансБанк»

кор./сч. 30101810000000000846
БИК 048073846,
ОКОНХ 49013
юр.адрес: 450015, РБ, г. Уфа, ул.Цюрупы, 98 

Факт.адрес: 450112, г. Уфа, Ульяновых, 65/3, 
т/факс:(3472) 912-801
E-mail: info@bzno.ru  
___________________/Габдрахманов И.Т.
М.П.
	«ДИЛЕР»

____________________/________________/

                                 М.П.








